Rapide, mais sur

Il n’est plus possible de concevoir la vie de I’entreprise sans connexions Inter-
net rapides. En méme temps, le nombre d’incidents touchant a la sécurité a for-
tement augmenté lors du premier trimestre 2003. C’est aussi ce que montrent
les rapports annuels de quelques responsables cantonaux de la protection des
données qui placent la sécurité de I'Internet en n°1 des défis a relever. Avec le
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spécialiste bernois de la sécurité, Netbeat, Cablecom reléve ce défi.

Si les questions de sécurité du réseau
représentent de plus en plus une préoccu-
pation de taille, méme pour les petites
entreprises, il ne faut pas pour autant
dépenser plus d’argent pour la solution que
pour les éventuels dégats. Cette concep-
tion a joué un réle central dans les réflexions
de cablecom portant sur la «sécurité sur
Internet» pour ses clients professionnels qui
ont résulté en un produit intitulé «topnet Managed Security».
Cablecom offre ainsi aux entreprises qui se préoccupent de leurs
co(ts la connexion Internet rapide et slre qui leur est indispen-
sable. Outre une largeur de bande garantie et un support de
service au choix (Service Level Agreement), I'offre comprend le
pare-feu SOPHIA configurable selon les besoins individuels.
SOPHIA a été concu par la société bernoise Netbeat avec qui
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cablecom collabore pour développer des stratégies de sécurité
garantes d’avenir dans les environnements informatiques.
Netbeat développe des solutions novatrices dans le domaine de
la sécurité informatique. Avec son propre produit, SOPHIA,
Netbeat offre une solution de sécurité professionnelle aux
petites et moyennes entreprises.

Le CEO de Netbeat, Martin Trachsel, parle de la coopération
avec cablecom: «La combinaison unique des forces de cablecom
et de Netbeat fait de topnet Managed Security un produit
d’exception pour les petites et moyennes entreprises. Nos solu-
tions de sécurité sont idéales pour une utilisation en acces Inter-
net a large bande. Nous avons trouvé en cablecom le meilleur
partenaire possible.»

Les spécialistes de Netbeat installent SOPHIA chez le client
et I'actualisent en permanence ce qui comprend bien sOr une
surveillance 24 heures sur 24 et une intervention immédiate.

Redondance maximale pour

une sociéte Internet

Depuis sa création en 2000 a Neuchatel, rien ne semble arréter Worldsoft SA.
En effet, cette petite entreprise compte aujourd’hui 11 collaborateurs et envi-
sage encore de s’agrandir cette année. Ce phénoméne est assez exceptionnel
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dans un environnement économique difficile, mais il semble que Worldsoft ne
connaisse pas la crise. La société est bénéficiaire et souhaite augmenter cette
année son chiffre d’affaires de plus de 1.8 million de francs réalisé en 2002.

A la base de ce succes, des produits novateurs et une connexion
a Internet redondante a 100 Mbit/s. Worldsoft SA développe et
vend des logiciels orientés Business to Business et Business to
Customers. La solution est complete: formation, installation et
hosting.

Aujourd’hui, plus de 4000 clients utilisent ces solutions «clé en
main». Selon M. Ament, membre du directoire, il est primordial
d’avoir un service de qualité offrant une disponibilité sans faille.
Pour répondre a cela, tous les équipements ont été doublés:
serveurs, stockage sur disque dur (480 Go), RAM (4 Go), alimen-
tations électriques et connexions a Internet. Grace a topnet

Global IP, Worldsoft SA bénéficie de 2 accés a Internet a 100
Mbit/s. Les prix extrémement compétitifs de cette solution per-
mettent de bénéficier d’une prestation flexible et performante.
«C’est exactement ce que nous recherchions», nous explique
M. Heiniger ingénieur chez Worldsoft; «cela nous permet d’ab-
sorber sans probléme la visite de plus de 1400 clients par jour.
Pour le seul mois de mars par exemple, plus de 14 Go ont trans-
ité via les lignes cablecom et le volume ne fait qu’augmenter.»

L'avenir? Augmenter les capacités des serveurs afin d’anticiper
les besoins des clients Worldsoft SA et compter sur les services
cablecom.
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